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Si estas aqui es porque quieres
convertirte en una Jugadora de 5 I
Estrellas en tu nicho de

mercado, y déjame decirte que estas

en el lugar correcto.

Aqui encontraras la hoja de ruta de
como llegar a las 5 estrellas y también
te regalo un Checklist de todos los
elementos que debes de tener para
llegar a ello para que asi logres
entender qué te falta y por donde
empezar.

:Lista para conocer el camino?
‘EMPECEMOS!
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Ahora, la siguiente pregunta es...

A qué llamamos Jugadora

de 5 estrellas?
P A A

Una jugadora de 5 estrellas es alguien que en
definitiva ya logro calar un posicionamiento en su
nicho de mercado, ya es reconocida, tiene traccion de
clientes y por ende, eso se refleja en su

nivel de facturacion. En mi comunidad de Jugadoras
(mis alumnas) decidimos crear categorias

para tener una meta super clara cuando se busca
escalar. Estas son las categorias:

Factura 1.500usd en promedio mensual. J/

Factura 3.000usd en promedio mensual. (
Factura 6.000usd en promedio mensual.
Factura 8.000usd en promedio mensual.
Factura 10.000usd en promedio mensual.

Cuando logras llegar a las 5 estrellas te conviertes en
una Empresaria Estrella.

Entonces, ahora la pregunta del millon es..

.Como logras pasar.de.1.a 5 estrellas?
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HOJA DE RUTA

Una Jugadora de 5 estrellas se construye en
3 fases trabajando 6 elementos en cada fase.

MENTALIDAD

VISIBILIDAD
OFERTAS
MARCA

PERSONAL

CLIENTES EQUIPO



FASE #1 -

TU CIMIENTO

Para poder posicionarte en el nicho correcto, llegar a mas y
mejores clientes, y para poder mejorar todo tu modelo de
negocios y crear ofertas atractivas, lo primero que debes de
trabajar son tus bases. Necesitas construir un cimiento super
solido para sostener tu crecimiento y que asi tu negocio sea no
solo rentable sino también sostenible en el tiempo y por sobre
todo alineado a lo que quieres para tu vida.

Para un profesional de servicios su Marca Personal conforma su
cimiento, esta sera la que marque el camino de como
posicionarse y con quién, y también para saber qué vender y
como hacerlo. A raiz de la Marca Personal es que se empieza a
pulir todo el negocio para que efectivamente se proyecte el sello
diferencial y se distinga de los demas competidores.

Para ello en la Fase #1 se trabaja la Marca Personal con el
proceso de Personal Branding.

En esta fase, naturalmente al tener tan bien los cimientos ya se
empiezan a percibir cambios y ya empiezas a escalar en estrellas.

IMPORTANTE: Aunque ya seas una jugadora de 4 o 5 estrellas, igual
se trabaja esta primera fase porque una marca desordenada sin un
norte claro no te dard un crecimiento sostenible.

Una empresaria estrella es alguien que sostiene sus niveles de
facturacion creando un negocio donde ella pueda llegar a ser
reemplazable en sus funciones en algun punto.




FASE #2 - TU
POSICIONAMIENTO

Una vez que se tienen las bases soélidas, que se define la Marca
Personal y se adapta el negocio a ella para lograr sacar una marca
con solidez y fuerza, el siguiente paso es darle turbo a esa

Marca Personal, es decir darle turbo para que se de a conocer Ila
marca. Es aqui donde se empieza a trabajar el posicionamiento
con estrategias de marketing que permitan aumentar la
visibilidad de la marca, conectar con el cliente ideal, y con ello
acelerar las ventas para percibir un incremento en facturacion.

En esta fase se trabajan los 6 elementos pero con un enfoque
puro de marketing. También se trabaja el formar un mejor equipo
para que la Jugadora pueda escalar a ser la CEO y enfocarse
meramente en las actividades que conforman su zona de flow.




FASE #3 -
TU LIDERAZGO

Para lograr incrementar aun mas la facturacion, lograr ain mas
exposicion de marca, y para sostener los nuevos niveles que se
alcanzan, se necesita empezar a entender como liderar el
emprendimiento que estd camino (o ya es) una empresa.

En esta fase evolucionas como emprendedora y te conviertes en
una Empresaria, trabajando los mismos 6 elementos pero con
otras matices. Aqui es donde terminas de adquirir un
pensamiento estratégico, donde obtienes visidon de negocio y
donde empiezas a ser verdaderamente la CEO de tu empresa.

El crecimiento en esta drea nunca se acaba, siempre seguiras en
constante evolucién como lider porque tu Marca Personal y tu
empresa seguiran evolucionando también.
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CHECKLIST

FASE #1 - TU MARCA

PERSONAL
VA W % W g

:Sabes cudl es el mayor sueno que te mueve
a crecer este negocio?

;Tienes una vision clara de a dénde quieres
llegar en 1 ano?

;Tienes una vision clara de a dénde quieres
llegar en 3-5 anos?

: Tu Marca Personal tiene una mision clara?;
Sabrias describirla en una oracion?

;Tienes certeza de qué te diferencia de tus
colegas o competencia?

:Sabes exactamente cual es tu zona de
flow?

;Conoces la percepcion que tienen las
personas de tu Marca Personal?

;Tienes definido cdmo monetizaras tu Marca
Personal, es decir ya definiste tu modelo de
negocios?

;Tienes un segmento de mercado definido?
;Conoces tu modelo de ingresos y costos?

;Tienes paquetes de servicio bien definidos?

Total de items: de 11




FASE #2 - TU POSICIONAMIENTO
VA W % W g

:Sabes cdmo esta posicionada tu Marca Personal hoy en dia
en redes sociales?

;Conoces las métricas claves a ser medidas para evaluar la
repercusion de tu marca?

;Tienes claridad en cuanto a la voz de la Marca?

;Tienes tu elevator pitch definido y te lo sale natural y fluido?
:Desarrollaste tu historia de marca personal?

:Tu bio en las redes denota tu propuesta unica de valor?

;Tienes un plan de contenidos que sea atractivo para tu
cliente ideal?

;Tienes una estrategia desarrollada de contenido para
aumentar ventas?

;Tienes una escalera de valor clara con paquetes de servicios
claros en cada nivel?

;Tienes una imagen de marca y paleta de colores que te
identifique?

:Tus redes tienen congruencia grafica?

;Publicas mas de 3 veces a la semana en tus redes y eres
constante mes a mes con ello?

;. Tus propuestas estan brandeadas?

;Tienes y utilizas fotografias profesionales de ti?

;Conoces y evaluar constantemente a tus mayores
competidores?

Total de items: de 15




FASE #3- TU LIDERAZGO
VA W % W g

:Ya haz empezado a delegar tareas?

;Tienes manuales de procesos por cada proceso
importante en tu empresa?

:Conoces los roles claves que necesitaras para
operar efectivamente y llegar a tus metas?
;Tienes procesos de onboarding para tus nuevos
empleados?

;Utilizas herramientas digitales para manejar tu
equipo y mantener la productividad?

:Conoces la rentabilidad de tus servicios y la de tu
empresa?

:Sabes leer y sacar conclusiones de los informes
financieros?

;Planificas de forma estratégica el crecimiento y
las acciones de tu negocio de forma anual,
semestral o trimestral?

;Conoces qué tipo de lider eres?

:Construyes activamente tu base de contactos?

;Tienes KPIs establecidos para tu negocio y los
controlas a menudo?

Total de items: de 11
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:POR MAS JUGADORAS
5 ESTRELLAS!
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